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5 meses

La educación ejecutiva fortalece tu 
liderazgo y visión estratégica.

A U T Ó N O M A  D E L  P A R A G U A Y

EXECUTIVE



DESCRIPCIÓN
DEL PROGRAMA
l Diplomado en Marketing Estratégico está orientado a desarrollar una 
comprensión integral de las principales herramientas, enfoques y estrategias 
que permiten a las organizaciones posicionarse de manera competitiva en el 
mercado. El programa integra conocimientos conceptuales con aplicaciones 
prácticas, facilitando el aprendizaje de metodologías modernas de marketing 
aplicadas a contextos empresariales reales.

En un entorno cada vez más dinámico y competitivo, el marketing requiere 
comprender profundamente al consumidor, construir propuestas de valor 
diferenciadas y gestionar de manera estratégica la relación entre marca, 
producto y mercado. Este diplomado aborda las tendencias actuales del 
marketing, incorporando enfoques relacionados con el análisis del consumidor, 
la construcción de valor de marca, la experiencia del cliente y la competitividad 
comercial.

A través de un enfoque aplicado, los participantes desarrollarán competencias 
para diseñar estrategias de marketing, analizar mercados, gestionar precios, 
canales de distribución y comunicaciones, fortaleciendo su capacidad para 
liderar procesos comerciales y posicionar productos, servicios o marcas en 
mercados cada vez más exigentes.
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OBJETIVO
GENERAL
El diplomado tiene como objetivo desarrollar en los participantes los 
conocimientos, habilidades y competencias necesarias para comprender y 
aplicar de manera estratégica las principales herramientas y técnicas del 
marketing en contextos organizacionales y comerciales.

Asimismo, el programa busca fortalecer la capacidad de analizar mercados, 
comprender el comportamiento del consumidor y diseñar propuestas de valor 
que permitan mejorar el posicionamiento de productos, servicios y marcas en 
entornos altamente competitivos.

Finalmente, el diplomado pretende formar profesionales capaces de planificar y 
gestionar estrategias de marketing que contribuyan al crecimiento comercial, la 
fidelización de clientes y el desarrollo sostenible de organizaciones y 
emprendimientos.
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¿A QUIÉN ESTÁ
DIRIGIDO?
Este diplomado está dirigido a estudiantes que se encuentran finalizando su 
etapa universitaria y desean adquirir conocimientos especializados en 
marketing estratégico para fortalecer su perfil profesional.

También está orientado a directivos, gerentes comerciales y profesionales 
del área de marketing que buscan actualizar sus competencias y desarrollar 
estrategias efectivas para mejorar el posicionamiento de productos, 
servicios y marcas en el mercado.

Asimismo, el programa está pensado para emprendedores y profesionales 
de cualquier sector interesados en incorporar herramientas de marketing 
que les permitan impulsar proyectos, fortalecer sus estrategias comerciales 
y mejorar su competitividad en entornos dinámicos.
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Módulo 1: Investigación de Mercado, Segmentación y 
Posicionamiento
Este módulo introduce las herramientas fundamentales para 
comprender el mercado y el comportamiento del consumidor. Se 
analizan metodologías de investigación, criterios de segmentación 
estratégica y el diseño de propuestas de valor que permitan lograr un 
posicionamiento diferenciado en la mente del cliente.

Módulo 2: De productos a experiencias
Este módulo aborda la evolución del marketing desde la gestión de 
productos hacia la creación de experiencias para el cliente. Se 
analizan el ciclo de vida del producto, el diseño de servicios y 
herramientas como el Customer Journey Map para identificar puntos 
de contacto y momentos clave en la relación con el consumidor.

Módulo 3: Estrategia de precios y canales
Este módulo aborda las principales estrategias de fijación de precios y 
la gestión de canales de distribución. Se analizan modelos basados 
en valor, costos y competencia, así como el desarrollo de estrategias 
omnicanal que integran comercio tradicional y digital para mejorar el 
acceso al mercado y la experiencia del cliente.

Módulo 4: Comunicaciones Estratégicas de Marketing
Este módulo aborda el diseño y la gestión del mix de comunicación 
para posicionar marcas, productos y servicios en el mercado. Se 
analizan herramientas como publicidad, relaciones públicas, 
promoción de ventas y marketing de contenidos, junto con el uso de 
medios digitales, redes sociales y neuromarketing para crear 
mensajes de alto impacto y medir sus resultados.
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PERFIL DE
EGRESO
Al finalizar el diplomado, los participantes contarán con una comprensión 
estratégica del marketing y de su papel en la competitividad de las 
organizaciones. Serán capaces de analizar mercados, identificar 
oportunidades y diseñar propuestas de valor orientadas a las necesidades y 
comportamientos del consumidor.

Los egresados estarán preparados para participar en el diseño y la 
implementación de estrategias de marketing que integren investigación de 
mercado, posicionamiento, gestión de productos, precios, canales de 
distribución y comunicaciones estratégicas.

Asimismo, dispondrán de herramientas para liderar iniciativas comerciales, 
fortalecer la relación con los clientes y contribuir al posicionamiento y 
crecimiento sostenible de productos, servicios o marcas en entornos de 
mercado cada vez más dinámicos y competitivos.
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INFORMACIÓN
GENERAL

Horario de Clases
Último lunes de cada mes, 
18.00 a 20.00 horas

Sede
UAP Campus Virtual

Duración
5 meses

Modalidad
4 módulos online 
1 encuentro sincrónico mensual vía Zoom
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